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¿Qué nos lleva a comprar un producto por Internet? ¿Y a registrarnos y confiar en una web?

"Haz clic aquí" te responde a estas y otras cuestiones, llevándote a descubrir las razones que
llevan al usuario a actuar de una determinada manera y como la emoción pueda afectar en
nuestras respuestas.

Conoce los principios de la persuasión en el diseño web y sin duda ¡conseguirás que el usuario
haga clic aquí!
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